
PROGRAMA

1. Introducción al programa de apoyo a la internacionalización 

XPANDE.

2. ¿Qué es una estrategia comercial de exportación? 

3. El precio como parte de la estrategia comercial: Relación entre 

precios y costes internacionales.

4. Costes relevantes para la fijación de precios internacionales.

5. Construcción de la oferta internacional y tarifas de precios.

6. Técnicas para determinar precios competitivos de exportación.

7. Márgenes, comisiones, Incoterms 2020 e impuestos en el precio 

internacional.

8. Cálculo de precios en la cadena de intermediación comercial en 

países de destino.

9. Política de descuentos y promociones al cliente internacional.

10.Caso práctico.

PONENTE

José Luis Cabo Cabo

MARCO DEL          

PROGRAMA

🡪 Organiza: Cámara de 

Comercio de Lorca e 

Instituto de Fomento de 

la Región de Murcia 

con Barnamarketing-

BCNK. 

🡪 Información: 

🡪 605 71 66 16 ó 

comercioexterior@cam

aralorca.com

WEBINAR SOBRE CÓMO PONER 

PRECIOS A LAS EXPORTACIONES 

CON INTRODUCCIÓN AL PROGRAMA 

XPANDE DE APOYO A LA 

INTERNACIONALIZACIÓN.

Fecha:

30 de abril de 2025

Horario: 

10:00 a 13:00 h.
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